
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 



Ecommerce Marketing Automation 
https://www.getresponse.com/de/loesungen/ecommerce-marketing 
 
 

Übersicht 
 
GetResponse für E-Commerce bietet Tools für die Integration 
führender E-Commerce-Plattformen, darunter Shopify, PrestaShop, 
Magento und WooCommerce. Benutzer können ihr E-Commerce-
Business und ihren Absatz steigern, indem sie die weltweit 
leistungsstärkste und gleichzeitig einfachste Marketing Automation 
Plattform integrieren. Entwickelt für kanalübergreifendes 
Kundenengagement zur Steigerung des Vertriebswachstums. 
 
 

Funktionen 
 
1-Klick-Integrationen mit führenden E-Commerce-Plattformen: Pflege 
deinnen Produktbestand und deine Kundendaten in GetResponse ein 
(keine Programmierkenntnisse erforderlich).  Nutze dann unsere 
leistungsstarken Marketing-Tools, um deine Produkte zu bewerben, 
den Umsatz mit Content anzukurbeln und deine Angebote an die 
individuellen Bedürfnisse deiner Kunden anzupassen. 
 
Integrationspartner 
 

• Shopify:  www.getresponse.com/solutions/ecommerce-marketing/shopify 
• PrestaShop: www.getresponse.com/integrations/prestashop.html 
• Magento: www.getresponse.com/integrations/magento.html 
• WooCommerce: www.getresponse.com/integrations/woocommerce.html 

 
 
 
 

 



Erweiterte Segmentierung: Erhalte Informationen zu den Einkäufen, 
der Bestellhistorie und dem Verhalten deiner Kunden auf deinen 
Websites. Benutzer können Segmente für bestimmte Kundengruppen 
erstellen und zielgenaue Marketing-Kampagnen erstellen, die zu 
Conversions führen! Entwickle Marketingstrategien basierend auf Daten 
und personalisierten Erfahrungen. 
 
Schnelle transaktionale E-Mails: Mit dem GetResponse E-Mail Editor 
kannst du automatisierte Kaufbestätigungen versenden und 
automatisierte E-Mails bei verlassenen Warenkörben auslösen, die 
Kunden an nicht abgeschlossene Käufe erinnern.  Die Benutzer können 
dies in wenigen Minuten einrichten und bis zu 25 % mehr Umsatz durch 
effektive Kommunikation in Bezug auf Warenkorbabbrüche erzielen. 
 
Aktionscodes: Synchronisiere Aktionscodes von E-Commerce 
Plattformen mit GetResponse und füge sie per Drag & Drop nahtlos in 
Newsletter, Autoresponder oder Automation Nachrichten ein.  Nutze 
Aktionscodes für Warenkorbabbrüche, wiederkehrende Kunden und 
Saisonverkäufe. So kannst du auf einfache Weise deinen Umsatz 
steigern! 
 
Produktempfehlungen: Die Produktempfehlungs-Engine ist ein 
leistungsstarkes, datengesteuertes Tool, das auf Basis historischer Käufe 
und Verhaltensweisen die Vorlieben und potenziellen Bedürfnisse der 
Kunden in Erfahrung bringt.  Ziehe die Produktempfehlungsbox per 
Drag & Drop in deine E-Mails.  Mithilfe der Automation werden in einer 
E-Mail bestimmte Produkte angezeigt, die für die jeweiligen Empfänger 
auf der Liste relevant sind. 
 
Pop-ups: Diese Funktion weckt die Aufmerksamkeit der Benutzer und 
erhöht die Conversion-Rate der Website und den Umsatz erheblich. 
GetResponse bietet Zugriff auf einen codefreien Drag & Drop Editor, mit 
dem Benutzer Pop-ups entwerfen und bestimmte Bedingungen für ihre 
Funktionsweise festlegen können.  Zu den Auslösern zählen das Laden 
der Website oder Verzögerungen, die Absicht, die Website zu verlassen, 



und Web-Ereignisse. Das kann die Conversion-Rates um bis zu 60 % 
erhöhen. 
 
Vorgefertigte Automation-Vorlagen: Begrüße neue Kontakte, 
empfehle Produkte, gewinne verlorene Verkäufe zurück und setze ganz 
einfach verhaltensbasiertes Targeting ein mit vorgefertigten Vorlagen 
und Playbooks. 
 
Omnichannel: Nutze Mailings, Web Push Notifications, SMS und Pop-
ups für komplette Multichannel-Kampagnen zur Steigerung des 
Kundenengagements, die das Umsatzwachstum steigern. 
 

 
Neue Preispläne 
 
Unsere Preispläne wurden aktualisiert und sind nun noch besser auf 
die Bedürfnisse unserer Kunden abgestimmt. Wähle zwischen dem 
Free-Plan, dem Email Marketing-Plan, dem Marketing Automation-Plan 
und unserem neuen Ecommerce Marketing-Plan. 
 

• Free: Ideal für neue Benutzer, um alle Funktionen von 
GetResponse 30 Tage lang auszuprobieren.  Free-Konten haben 
dann Zugriff auf den Website-Builder, unbegrenzte Newsletter 
und Anmeldeformulare mit bis zu 500 Kontakten.   

 
• Email Marketing: Ideal für kleine Unternehmen, die ihre E-Mail 

Marketing Kampagnen gerade erst starten.  Benutzer können 
unbegrenzte Landing Pages, den Website-Builder, grundlegende 
Segmentierung, E-Mail-Planung und Integrationen nutzen. 

 
• Marketing Automation: Ideal für aktives und effizientes E-Mail 

Marketing.   Dieser Plan, der über E-Mail Marketing hinausgeht, 
beinhaltet Marketing Automation, ereignisbasierte Automation, 



Webinare, erweiterte Segmentierung, Kontakt-Scoring und Sales-
Funnel. 

 
• Neu! Ecommerce Marketing: Ideal für fortgeschrittene E-

Commerce Marketer. Dieser Plan, der über E-Mail Marketing 
hinausgeht, verfügt außerdem über neue E-Commerce-
Funktionen wie transaktionale E-Mails, E-Commerce-
Segmentierung, die Wiederherstellung verlassener Warenkörbe, 
Aktionscodes, Produktempfehlungen und Web Push Notifications. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


